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Pourquoi se concentrer sur 
la tech en Seed Stage ?
J’évolue dans la tech depuis mes 
débuts, du BCG à l’aventure 
Dailymotion. Mon constat est simple : 
en Seed et au regard des risques, les 
retours devraient être plus élevés. 
C’est une période charnière où 
l’entreprise a validé sa technologie 
mais manque d'infrastructure pour 
changer d'échelle. C'est un moment 
idéal pour investir : les valorisations 
sont attractives et le potentiel 
de multiplicateur est important, 
à condition de transformer 
l'innovation en un leader de marché 
par un savoir-faire opérationnel 
rigoureux.

Est-ce un nouveau modèle en 
capital-risque ?
Nous levons les verrous des VC 
classiques en alliant la souplesse 
d’un Club Deal au professionnalisme 
du Private Equity. Nos investisseurs 
peuvent entrer et sortir d'un deal 
selon leurs cycles sans attendre 
l'exit. Pour assurer un alignement 
d'intérêts parfait, j'investis 
personnellement dans chaque 
dossier avant d'ouvrir le deal à un 
réseau d'entrepreneurs chevronnés. 
C’est une approche plus directe, 
plus engagée.

L’accompagnement est-il le 
principal levier de performance ?
À ce stade, l'argent ne suffi t pas. 
Streem VC apporte des compétences 
dans le cadre d’un suivi à haute 
fréquence sur deux piliers critiques : 
la fi nance et le pilotage du funnel 
commercial.

En s'appuyant aussi sur les réseaux 
de nos investisseurs, nous aidons les 
fondateurs à franchir les seuils et les 
pièges de croissance sans trébucher. 
Le modèle fait ses preuves : notre 
premier exit avec Bylaw en 2025 a 
généré un rendement annuel de 35%  
en trois ans. Aujourd'hui, une dizaine 
de dossiers stratégiques, intégrant 
notamment de l’IA agentique, sont 
ouverts à nos investisseurs.

Cofondateur de Dailymotion et expert du passage à 
l'échelle, Denis Gihan valorise sa double expérience 
d’investisseur et d’entrepreneur avec Streem VC, une 
société de gestion spécialisée dans l'investissement 
tech en seed stage (capital amorçage, Ndlr).
La nouveauté ? Avoir conçu une structure sur 
mesure pour maximiser les retours en réduisant 
les contraintes de l’investissement traditionnel. 
Rencontre.

STREEM VC se déploie 
dans la tech en Seed stage

streem.vc

Denis Gihan, fondateur de Streem VC.

Vins et spiritueux ne sont pas que 
des produits de consommation. 
« Millésimes et bouteilles de 
collection représentent un 
investissement stable, tangible et 
résistant aux krachs boursiers », 
souligne Hugo Bomont. Lors d’un 
job étudiant chez un caviste, il a 
découvert que certaines bouteilles, 
recherchées par des passionnés, 
prenaient une valeur signifi cative 
avec le temps. Une révélation qui l’a 
conduit à conseiller ses proches, puis 
à structurer une offre.

L’art d’investir dans le vin 
Pour guider ses membres, Resell 
Alcool s’appuie sur Wine Record, 
un outil analytique développé par 
une équipe d’experts. Ce logiciel, 
qui agrège les données des ventes 
aux enchères et des tendances 
du marché, est complété par une 
intelligence artifi cielle permettant 
de répondre aux questions des 
investisseurs. « Nous privilégions les 
vins qui possèdent un vrai potentiel 
de vieillissement », précise Hugo 
Bomont. L’objectif ? Cibler des 
bouteilles dont la valeur est amenée 
à croître, via des millésimes récents (à 
partir de 2004) ou des opportunités 
plus anciennes, tout en évitant les 
reliques sans intérêt œnologique.

« Investir dans le vin, 
c’est allier passion 

et performance, 
en misant sur un actif

qui se bonifi e 
avec le temps »

Un rendement attractif 
et une fi scalité avantageuse
Le vin se positionne à la croisée de 
l’or (valeur refuge) et de la bourse (fort 
rendement), avec des perspectives 
de rendement de 8 à 22 % par an. 
Resell Alcool vise même 25 % avant 
impôt. « Le vin est un bien meuble 
qui bénéfi cie d’avantages fi scaux non 
négligeables », poursuit le dirigeant. 
En dessous de 5 000 euros de vente 
annuelle, les bénéfi ces ne sont pas 
imposables. 

Au-delà, un abattement fi scal de 5 % 
par an s’applique dès la deuxième 
année de détention. Une fi scalité 
incitative qui encourage une stratégie 
de long terme, avec une détention 
conseillée de 10 à 15 ans.

Longtemps réservés aux connaisseurs, les vins et spiritueux 
d’exception s’imposent comme une valeur refuge qui allie 
stabilité et rendement. Hugo Bomont, jeune entrepreneur 
et fondateur de Resell Alcool, a fait de cette passion un 
levier d’investissement accessible à tous, en créant une 
plateforme communautaire dédiée aux particuliers et 
professionnels.

RESELL ALCOOL accompagne
l'investissement dans les vins 
et spiritueux

www.resellalcool.fr

Hugo Bomont, fondateur de Resell 
Alcool. © Resell Alcool
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